| a piscine

sy Haoeklinks.

AN
"N
L’X/\/ R (/L




Sessions d'entrainement pour prospecter
comme un poisson dans l'eau...
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Hooklinks vous présente son programme
pour les entrepreneur-es qui cherchent a
developper leur activite et leur CA
dans une ambiance positive et porteuse

e) L'approche client est un art,
celui de la relation.




JARS VOUS ALLEZ... VN

VOUS RECONCILIER
AVEC LE COMMERCIAL

Dépasser vos a priori et
lever les blocages

DOPER
VOTRE PROSPLECTION

Ancrer des pratiques commerciales
solides et efficaces

OSER ABORDER
VOS PROSPECTS

Trouver votre propre maniere
d’entrer en relation




Partage d'expérience, expertise
& learning by doing a volonté

Je supervise 6 entreprises en prospection
avec des temps collectifs et individuels.
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Ameliorer les outils de prospection
Trouver les bons mots pour présenter les offres

Transformer les opportunités
dans les reseaux physiques et sociaux

Maitriser les prises de contact : appels en direct et
debrief, co-redaction d’e-mail, e-mailing, etc.

Concretement,
comment ¢a se passe ? a




O DIAGNOSTIC - Entretien de départ

MOIS 1 - Premieres brasses

1 demi-journee par semaine
O RV individuel

MOIS 2 - Sans les boucées !

1 demi-journée par semaine

Q RV individuel

MOIS 3 - Grand saut

3 semaines en autonomie
1 regroupement collectif de cloture

() BILAN - RV individuel

4 sessions collectives en presentiel:

4 sessions collectives en presentiel:



LE FORFAIT PISCINE

390 €HT/mois pendant 3 mois
soit 1170 €HT, 1 404 €TTC
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DES RESULTATS
DE LA MOTIVATION

DE LA CONFIANCE

Le tout sans renier vos valeurs
et avec plaisir |

Contactez-moi

pour connaitre la prochaine session !
06 08 14 86 56 - contact@hooklinks.fr




et d’'avancer ensemble
sur le developpement
de votre activite !
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Laure Hook « Mentor commercial
06 08 14 86 56 - contact@hooklinks.fr

* boueée licorne acceptee

Hooklinks



